
 

Zał�cznik nr 1 do zaproszenia 
Wzór oferty techniczno-finansowej usługodawcy 

 do zastosowania w procedurze specjalnej CPP 

 

SEKCJA I - OFERTA TECHNICZNA 
(Oferta nie powinna by� dłu�sza ni� 10 stron i powinna zawiera� poni�sze elementy) 

 
Cz��� I:  Informacje dotycz�ce Usługodawcy1 
 
1. Nazwa usługodawcy:   ......................................................  

Tel./fax:     ...................................................... 
E-mail:     ......................................................  
Adres:     ...................................................... 
 
 
Osoba do kontaktów (np. koordynator): ......................................................  
Tel./fax:     ...................................................... 
E-mail:     ...................................................... 
 
 

2. Informacje dotycz�ce statusu prawnego oferenta (prosimy zał�czy� wypis z rejestru - 
je�eli dotyczy, oraz Kwestionariusz Niezale�no�ci – zał�cznik 6.3 -  je�li dotyczy)  

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
3. Informacje potwierdzaj�ce, �e usługa nie jest powtórzeniem dotychczasowego 

zakresu działa� realizowanych przez danego usługodawc� z udziałem �rodków 
publicznych, lub te� dotyczy usług �wiadczonych przez tego usługodawc� na rzecz 
dodatkowych beneficjentów;2 

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
 
Cz��� II:   Plan �wiadczenia usług (usługi) 
1. IDENTYFIKACJA USŁUGI:  Nazwa usługi zgodnie z Zaproszeniem do składania ofert 

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
 

                                                 
1 W przypadku składnia umowy w partnerstwie z innym uprawnionym podmiotem, nale�y w tym miejscu 
wskaza� wszystkie podmioty tworz�ce partnerstwo, dodatkowo nale�y jasno okre�li� który z 
wymienionych podmiotów pełni rol� lidera. W przypadku partnerstwa nale�y zał�czy� od oferty 
pełnomocnictwo dla lidera podpisane przez wszystkie podmioty je tworz�ce.  
2 Spełnienie tego warunku jest niezb�dne, je�eli oferta nie jest składana przez podmioty tworz�ce 
partnerstwo.  



 

2. ODBIORCY: 

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
 

3. DZIAŁANIA Wska� plan realizacji usługi (usług)  

Okres realizacji usług: ……………….. [od ….. do …..][x  dni/tygodni/miesi�cy] 
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OCZEKIWANE REZULTATY Opisz, co zamierzasz osi�gn�� w wyniku realizacji usługi – jakie b�d� 
zauwa�alne efekty i rezultaty dla odbiorców usługi (usług) wskazanych w punkcie 2 oferty (np. obj�cie 
działaniami �wietlicowymi 35 dzieci, zorganizowanie 10 spotka� �rodowiskowych, w których uczestniczy po 
min. 50 osób), jakie mog� by� tak�e inne rezultaty dla Twojej organizacji (np. zwi�kszenie o 10 liczby 
członków stowarzyszenia) lub �rodowiska w którym mieszkasz (np. zawi�zanie si� koła gospody� 
wiejskich, utworzenie klubu seniora skupiaj�cego 20 emerytów) 
............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
6.   MONITORING  

a) Monitorowanie osi�gni�tych rezultatów - w jaki sposób b�dzie ustalone (okre�lone), 
czy w/w rezultaty zostały osi�gni�te oraz w jaki sposób zostanie to 
udokumentowane? Czy uczestnictwo w/w usługach usługodawca zamierza mierzy� 
np. za pomoc� listy obecno�ci, za� satysfakcj� zadowolenie ze �wiadczonych usług za pomoc� 
np. ankiety, która zostanie przeprowadzona na zako�czenie �wiadczenia usługi. Podaj inne 
metody mierzenia i dokumentowania �wiadczonych usług. 
....................................................................................................................................................... 
....................................................................................................................................................... 
....................................................................................................................................................... 

b) Jakie korzy�ci przyniesie realizacja w/w usługi dla otoczenia (�rodowiska, sołectwa, 
innych osób nie obj�tych bezpo�rednio usług�) (np.: dzi�ki realizacji usługi zostanie 
zorganizowane miejsce do spotka� dla innych osób z sołectwa a mianowicie w �wietlicy 
odbywa� si� b�d� zebrania mieszka�ców oraz b�d� organizowane szkolenia dla rolników). 
Podaj przykłady takich korzy�ci. 
....................................................................................................................................................... 
....................................................................................................................................................... 



 

7. PROMOCJA. W jaki sposób informacja nt. �wiadczonych usług b�dzie 
przekazywana potencjalnym odbiorcom – je�li wymagane w pkt. 3 Zaproszenia do 
składania ofert. (np. spotkanie informacyjne, ogłoszenia, ulotki, listy itp.)  

............................................................................................................................................................................ 

............................................................................................................................................................................ 
8. TRWAŁ O��. Czy usługa b�dzie kontynuowana. Je�li TAK, to prosz� przedstawi� 

kto i w jakim zakresie b�dzie j� kontynuował, ew. prosimy o przedstawianie �ródeł 
finansowania usługi w przyszło�ci. 

............................................................................................................................................................................ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
SEKCJA II - OFERTA FINANSOWA 

 
BUD�ET USŁ UG INTEGRACJI SPOŁ ECZEJ 

 
Definicja jednostki (zgodnie z pkt. 4 Zaproszenia) i szacowana liczba jednostek3 
wchodz�cych w skład oferowanej usługi:  
1. Koszty administracyjne stałe, w tym:  

a. Ł�czne koszty wynagrodzenia pracowników 
administracyjnych, koszty administracyjne i opłaty4  

 

b. Ł�czny koszt wynajmu i zwi�zane z tym koszty 
utrzymania 

 

c. Koszty zakupu niezb�dnego oprogramowania i 
licencji 

 

2. Koszty stałe obj�te limitem 30% warto�ci projektu, w tym:  
a. Ł�czny koszt zakupu lub amortyzacji �rodków 

trwałych i wyposa�enia - maks. 30% warto�ci 
projektu 

 

b. Ł�czny koszt prac remontowych (maks. 30% 
warto�ci projektu)5 

 

3. Koszty bezpo�rednio zwi�zane z obsług� beneficjentów:  
a. Dobra nietrwałe i dobra konsumpcyjne   
b. Koszty informacji i promocji  
c. Koszty wynagrodze� specjalistów, �wiadcz�cych 

bezpo�rednio usługi beneficjentom (nauczyciele, 
psychologowie, terapeuci i itp.) 

 

d. (wpisa� inne proponowane koszty)… …   
4. Ł�czna Prognozowana Warto�� Umowy: (suma pkt. 1+2+3)  
5. Koszt Jednostkowy – Ł�czna Prognozowana Warto�� 

Umowy (poz. 4) podzielona przez liczb� jednostek 
zdefiniowanych powy�ej 6 

 

                                                 
3 Jednostk� mo�e by� np. czas �wiadczenia usług (np. liczba godzin/dni/miesi�cy w czasie których 
�wiadczone b�d� usługi.  Jednostka mo�e zosta� równie� zdefiniowana jako kwota ryczałtowa za realizacj� 
okre�lonej usługi – np. jednorazowy dowóz osoby niepełnosprawnej, przeszkolenie 1 osoby. W 
uzasadnionych przypadkach w ramach jednej oferty mo�e by� wykorzystane wi�cej ni� jeden rodzaj 
kosztów jednostkowych. W takich przypadkach zaleca si� zał�czenie do oferty odr�bnej tabeli dla ka�dego 
rodzaju kosztów jednostkowych, pami�taj�c jednocze�nie o precyzyjnym wskazaniu ogólnej warto�ci 
umowy wynikaj�cej z sumowania poszczególnych bud�etów cz�stkowych.  
4 Poni�sze pozycje mog� rozpisane bardziej szczegółowo, w zale�no�ci od potrzeb indywidualnego 
projektu 
5 Suma kosztów odnosz�cych si� do kosztów zwi�zanych z remontami oraz zakupem i amortyzacj� 
wyposa�enia nie mo�e przekracza� 30% Ł�cznej Prognozowanej Warto�ci Umowy wykazanej w pkt. 4. W 
przypadku, gdy oferta zawiera informacj� nt. szacowanej warto�� pracy woluntariuszy, limit 30% odnosi 
si� do sumy wskazanej w pkt. 4 powi�kszonej o warto�� pracy woluntariuszy.  



 

6. Szacunkowa warto�� comiesi�cznych płatno�ci (Koszt 
Jednostkowy razy liczba jednostek usług �wiadczonych w 
miesi�cu).  
Płatno�ci na rzecz Usługodawcy b�d� dokonywane przez 
Gmin� w oparciu o rzeczywist� liczb� jednostek usług 
�wiadczonych w danym miesi�cu. 

 

7. Zaliczka aktywizacyjna (maksymalnie 25% warto�ci Ł�cznej 
Prognozowanej Warto�ci Umowy.)  

 

 
 
 
.........................................................
. 
Data i podpis osoby uprawnionej 

Zał�czniki, np. 
1. Wypis z rejestru (ew. pełnomocnictwo do podpisu oferty)  
2. inne............................................... 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                                                                                                                  
6 W uzasadnionych przypadkach, wskazane w ofercie koszty zwi�zane z zakupem sprz�tu i wyposa�enia 
i/lub remontem, nie wchodz� w skład kosztu jednostkowego. Koszty takie b�d� rozliczane odr�bnie, tu� po 
ich poniesieniu przez Usługodawc�. 


